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Η εταιρεία B.C. ALTIUS Σύμβουλοι Επιχειρήσεων είναι μια ιδιωτική 
εταιρεία που δραστηριοποιείται στο χώρο της παροχής  
εξειδικευμένων συμβουλευτικών υπηρεσιών. Απευθύνεται σε 
ιδιώτες, επιχειρήσεις αλλά και σε φορείς του δημοσίου ή του ιδιωτικού 
τομέα, αναλαμβάνοντας έργα για τη βελτίωση των οικονομικών τους 
μεγεθών και την περαιτέρω ανάπτυξή τους ποικιλοτρόπως.  
Διαθέτουμε εμπειρία και ειδίκευση στην υποστήριξη επιχειρήσεων 
και  στην ενδοεπιχειρησιακή τους ανάπτυξη, διατηρώντας 
μακροχρόνιες σχέσεις με το σύνολο των πελατών μας. 
 
 
 
 
 
Η φιλοσοφία της εταιρείας είναι πελατοκεντρική, στραμμένη προς την 
ικανοποίηση των εξειδικευμένων αναγκών του πελάτη, ο οποίος 
αντιμετωπίζεται ως ξεχωριστή και μοναδική οντότητα. Για το σκοπό 
αυτό, η εταιρεία αναβαθμίζει και προσαρμόζει συνεχώς τις υπηρεσίες 
της με τις τάσεις και εξελίξεις της εποχής, οι οποίες διαφοροποιούν 
και τις ανάγκες και απαιτήσεις του κάθε πελάτη. Απώτερος στόχος μας 
είναι να προσδώσουμε προστιθέμενη αξία σε κάθε επιχείρηση που 
μας εμπιστεύεται, κατανοώντας και διαγνώνοντας τα ιδιαίτερα δυνατά 
και αδύνατα σημεία της, τις ευκαιρίες που παρουσιάζονται γι αυτήν 
καθώς και όσα απειλούν τη βιωσιμότητα και ανταγωνιστικότητά της. 
 

 

 

Όραμα της εταιρείας είναι η δυναμική της ανάπτυξη και αύξηση των 
πόρων της – υλικών και ανθρώπινων- μέσω της παροχής  
ολοκληρωμένων και «tailor made» λύσεων και προτάσεων, με 
στόχο να αποτελέσει τον μόνιμο εξειδικευμένο συνεργάτη στις 
παρεχόμενες υπηρεσίες της. Επίσης, το όνομά της να είναι άρρηκτα 
συνδεδεμένο με τις έννοιες της ακεραιότητας, της εμπιστοσύνης και 
του απόλυτου επαγγελματισμού 
 

 

 

 

Φιλοσοφία 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Όραμα 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Ανθρώπινο  

Δυναμικό  

 

 

 

 



 

ΥΠΗΡΕΣΙΕΣ 

 

Κύριο μέλημά μας είναι η υλοποίηση σχεδίων που στοχεύουν στην ενδοεπιχειρησιακή 
ανάπτυξη των εταιρειών, συγκεκριμένα: 
 

 στην  αύξηση της παραγωγικότητας του ανθρώπινου δυναμικού τους – μέσω 
εκπαίδευσης ή coaching,  

 στη μείωση του λειτουργικού τους κόστους,  
 στην εύρεση λύσεων χρηματοδότησης και αύξησης της ρευστότητάς τους,  
 στην αύξηση των πωλήσεων και της κερδοφορίας τους 

 

 

 

 

 

COACHING ΕΠΙΧΕΙΡΗΣΕΩΝ 

 

 

 

Business Check – up:  

Διάγνωση προβλημάτων και αναγκών 

Πρόταση βέλτιστης λύσης 

 

Υπηρεσίες 
Υποστήριξης 
Διοίκησης  

 

 

 

 Υποστήριξη Διοίκησης: Business Plan, Στρατηγικός Σχεδιασμός, Μελέτες 
Σκοπιμότητας   

 Marketing & Πωλήσεις: Έρευνα Αγοράς, Marketing Plan, Οργάνωση & 
Ανάπτυξη Πωλήσεων  

 Χρηματοοικονομικά: Κεφάλαια Επενδύσεων- Δάνεια, Φοροτεχνικές 
Υπηρεσίες 

 Συστήματα Διασφάλισης Ποιότητας  

 

 



 Χρηματοοικονομική ανάλυση της επιχείρησης : Ανάλυση της υφιστάμενης 
οικονομικής κατάστασης και βιωσιμότητας,  Κοστολογική ανάλυση 
δραστηριοτήτων και λειτουργιών, Διαμόρφωση χρηματοοικονομικής 
στρατηγικής εναρμονισμένης με το οικονομικό περιβάλλον και τους 
επιδιωκόμενους στόχους, Αξιολόγηση-επιλογή επιχειρησιακών σχεδίων που 
μεγιστοποιούν την αξία της επιχείρησης, Καθορισμός των απαιτούμενων μέσων 
και πόρων για την υλοποίηση τους, Επιλογή βέλτιστου σχήματος 
χρηματοδότησης του πλάνου (ίδια συμμετοχή, δανεισμός, κλπ 

 Budgeting: Προϋπολογισμός αποτελεσμάτων (κέρδη - ζημιές), 
Προϋπολογιστικός ισολογισμός, Κατάρτιση σεναρίων και επιλογή βέλτιστης 
λύσης προϋπολογισμού, Ανάλυση-σχεδιασμός cash flow και break even 

 Σχεδιασμός κανόνων, διαδικασιών, και πολιτικών: Αναγνώριση βασικών 
διεργασιών της επιχείρησης, Επανασχεδιασμός ή θέσπιση νέων διαδικασιών και 
πολιτικών 

 Reporting: Σύνταξη μηνιαίων αποτελεσμάτων και ισολογισμού, Μηνιαίος 
υπολογισμός όλων των βασικών χρηματοοικονομικών δεικτών, Report εξέλιξης 
των βασικών οικονομικών μεγεθών 

 Αξιοποίηση των πληροφοριακών συστημάτων  της επιχείρησης : Επιλογή και 
ανάπτυξη μηχανογραφικών εργαλείων χρηματοοικονομικής διοίκησης, 
Αυτοματοποίηση διαδικασιών με σκοπό τον έλεγχο και την μείωση του 
λειτουργικού κόστους 
   

 

 Οργάνωση - ανάπτυξη και εφαρμογή της εταιρικής πολιτικής προώθησης 
προϊόντων και υπηρεσιών 

 Οργάνωση, σχεδιασμός, εφαρμογή και διασφάλιση της 
αποτελεσματικής λειτουργίας του τμήματος πωλήσεων με στόχο την αύξηση 
του κύκλου εργασιών και των κερδών του. 

 Αναδιοργάνωση του τμήματος πωλήσεων, καταμερισμός αρμοδιοτήτων, 
σχεδιασμός και εφαρμογή διαδικασιών 

 Ανάπτυξη πελατολογίου και συντονισμός  ενεργειών ανάπτυξης του δικτύου 
πωλήσεων 

 Παρακολούθηση των αποτελεσμάτων πωλήσεων και προτάσεις για διορθωτικές 
αλλαγές  

 Δημιουργία και παρακολούθηση δεικτών απόδοσης (kpi’s). 
 Σχεδιασμός, εκπόνηση & υλοποίηση Marketing Plans  
 Παρακολούθηση ανταγωνισμού και τάσεων αγοράς, εντοπισμός ευκαιριών 

ανάπτυξης.  
 Ανάλυση πελατολογίου με κριτήρια γεωγραφικά, προϊοντικά, πιστοληπτικά, 

δυναμικότητας 
 Οργάνωση Πωλήσεων, Sales Plans/ action plan 
 Υποστήριξη στην συνεργασία του τμήματος πωλήσεων με τα αλλά τμήματα της 

επιχείρησης 
 Εκπαίδευση, αξιολόγηση και δημιουργία διαδικασιών με σκοπό την αύξηση της 

αποδοτικότητας  και υποκίνησης του ανθρώπινου δυναμικού 
 Τεχνικές παρακολούθησης της πορείας των αποτελεσμάτων σε σχέση με τους 

στόχους 
 Διαμόρφωση προϋπολογισμού ανά κατηγορία είδους και πελάτη : πωλήσεων, 

μικτών κερδών, αγορών, άμεσων εξόδων. 
 Ετοιμασία και υποβολή εκθέσεων προόδου προς  την διεύθυνση της εταιρείας  
 Υποστήριξη στις διαπραγματεύσεις/επικοινωνία για λογαριασμό των πελατών 

μας 
 

 

Υπηρεσίες 
Εξωτερικού 
Οικονομικού 
Διευθυντή  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Υπηρεσίες 
Εξωτερικού  
Διευθυντή 
Πωλήσεων & 
Marketing  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



ΕΝΔΟΕΠΙΧΕΙΡΗΣΙΑΚΗ ΕΚΠΑΙΔΕΥΣΗ 

 

 

 

 Διοίκηση: αρχές διοίκησης, διαχείριση HR  
 Πωλήσεις: τεχνικές πωλήσεων, οργάνωση τμήματος πωλήσεων, area 

management, κ.λπ.  
 Marketing: διείσδυση σε αγορές, μέθοδοι και μέσα προβολής, κ.λπ. 
 Οικονομικά: οργάνωση και διαχείριση λογιστηρίου, φοροτεχνικά θέματα, κ.λπ.   

 

 

 

ΥΠΟΣΤΗΡΙΞΗ ΕΞΑΓΩΓΩΝ 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 Προώθηση εξαγωγών  
 Υποστήριξη στην εύρεση λύσεων χρηματοδότησης/επιχορήγησης  
 Έρευνα αγοράς   
 Αναζήτηση και επιλογή προμηθευτών (Purchasing Consulting) 
 Αναζήτηση κατάλληλων συνεργατών και πελατών  
 Υποστήριξη και ανάπτυξη δικτύου πωλήσεων 
 Δρομολόγηση επαφών με Υπουργεία, υπηρεσίες, επιμελητήρια και 

συνδέσμους 
 Αντιμετώπιση προβλημάτων εδραίωσης στην αγορά 
 Συμβουλευτικές υπηρεσίες σε θέματα αγορών και εξαγωγών 
 Ενημέρωση για τις ανάγκες των πελατών στις διάφορες αγορές  με 

συνεχείς αναλυτικές  αναφορές 
 Υποστήριξη σε θέματα  τοπικής γραφειοκρατίας 
 Βοήθεια και σημαντική συμβολή στην αντιμετώπιση των γλωσσικών 

προβλημάτων καθώς και στην κατανόηση της αλλοδαπής νοοτροπίας και 
πολιτισμού 

 Συνοδεία πελατών σε επαγγελματικά ταξίδια. 
 Επιμόρφωση και κατάρτιση στελεχών σε θέματα εξαγωγών  
 Εύρεση ή αναζήτηση προσωπικού 
 Υποστήριξη συμμετοχής σε εκθέσεις εξωτερικού 
 E-Commerce (Ηλεκτρονικό εμπόριο) (outsourcing) 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

ΕΠΙΧΟΡΗΓΗΣΕΙΣ – ΚΙΝΗΤΡΑ 

 

 Διερεύνηση βέλτιστης λύσης χρηματοδότησης - προαξιολόγηση επένδυσης 
 Σύνταξη επενδυτικών σχεδίων - υπαγωγή σε προγράμματα χρηματοδοτήσεων 
 Διαχείριση έργων - υποστήριξη υλοποίησης μέχρι την εκταμίευση  
 Αναπτυξιακός Νόμος (3908/2011)  
 Επιχειρησιακά Προγράμματα ΕΣΠΑ  
 Κοινοτικά προγράμματα – Κοινοτικές Πρωτοβουλίες 
 Λοιπά προγράμματα χρηματοδοτήσεων 

 

 

 

ΛΟΙΠΕΣ ΥΠΗΡΕΣΙΕΣ  

 

 διενέργεια ελέγχου επιλεξιμότητας στα διάφορα προγράμματα 
 δημιουργία του κατάλληλου σχήματος που θα συμμετάσχει ως δικαιούχος σε 

κάθε πρόγραμμα 
 εκπόνηση της σχετικής μελέτης για ένταξη σε κάθε πρόγραμμα (δημιουργία και 

ανάπτυξη των διαφόρων δράσεων και φάσεων της πράξης – έργου, τεχνικά 
δελτία, κατάρτιση προϋπολογισμού) 

 υλοποίηση προγραμμάτων,  παρακολούθηση και  συντονισμό τους 

Ευρωπαϊκά 
Προγράμματα  
 

 

 
 

 
Υπηρεσίες σε τουριστικές επιχειρήσεις: 

 έρευνα και ανάλυση αγοράς, απευθυνόμενο κοινό και βαθμός προτεραιότητας 
 υπηρεσίες ανάπτυξης επιχειρήσεων, υπηρεσίες μάρκετινγκ 
 υποστήριξη σε επικοινωνία-εξωστρέφεια-δημόσιες σχέσεις 

Υπηρεσίες σε ιδιωτικούς φορείς: 
 επιχειρησιακά σχέδια δράσης, 
 μάρκετινγκ, υπηρεσίες ανάπτυξης εσωτερικής επικοινωνίας, 
 εξεύρεση λύσεων χρηματοδότησης-επιχορήγησης 
 υπηρεσίες δικτύωσης με φορείς της Ελλάδας και του εξωτερικού  κ.λπ. 

Υπηρεσίες σε Δημόσιους οργανισμούς, ΟΤΑ Α και Β βαθμού: 
 τουριστική ανάπτυξη και προβολή προορισμών 
 ενέργειες μάρκετινγκ, έρευνα αγοράς για απευθυνόμενα κοινά 
 bench marking, 
 σύσταση εταιρειών διαχείρισης και προβολής τουριστικού προϊόντος, 
 συμμετοχή σε ευρωπαϊκά προγράμματα και κοινοτικές πρωτοβουλίες 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
Τουρισμός 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 

 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
   
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
            
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 

www.altiusonline.gr 


